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2022م السنـوي   التقـريـر  المراعي



بدأت بريمير شيف بإظهار تحسينات واسعة النطاق في غضون 
أشهر فقط. فبعد عام من الاستحواذ، حقق التحول في مسارات 

أعمال الشركة نجاحًا ملحوظًا، وتحولت إلى شركة مُحققة للأرباح، إذ 
انتقلت من شركة محملة بخسائر قيمتها 13.9 مليون ريال سعودي 

في عام 2019م إلى شركة تحقق أرباح قدرها 10.3 مليون ريال 
سعودي في عام 2022م.

كما تحسنت إدارة رأس المال العامل بشكل كبير، وزادت كفاءة 
المشتريات، ونمت قاعدة العملاء وتوسعت عبر شبكة التوزيع في 

المنطقة لشركة المراعي.

وفي نظرة مستقبلية، سيتسع نطاق الترويج لشركة بريمير شيف 
ليشمل تسويقها لقاعدة عملاء المراعي بهدف تحقيق التوسع 

الجغرافي ونمو الأرباح والتوسع الهائل في انتشارها وتحسين 
كفاءة التكاليف.

وسيجري العمل أيضًا على رفع الطاقة الإنتاجية للشركة خلال 
السنوات القادمة، مع تطلعات بتحقيق نمو في حجم المبيعات يزيد 

على 30% في عام 2023م مقارنةً بعام 2022م. وبمجرد أن المصنع 
الجديد يبدأ عملياته التشغيلية بحلول نهاية عام 2024م، ستزداد 

الطاقة الإنتاجية بنسبة 200% من الطاقة الكاملة الحالية البالغة 
7,100 طن متري إلى 21,000 طن متري/سنة حسب التوقعات، مما 

يُوفر ركيزةً لاستمرار خلق القيمة لشركة المراعي ومساهميها. 

ســارعت إدارة المراعي إلــى تنفيذ مجموعة مــن العمليات 
والإجــراءات القياســية، وعززت التنظيــم والإدارة المالية، وعملت 

علــى دمــج أنظمة تقنيــة المعلومات لشــركة بريمير مع أنظمة 
شــركة المراعــي، وغيرت علامتها التجارية، وحســنت من 

اســتراتيجيتها التجارية بشــكل كبير.

وشــملت التحســينات الرئيسية ما يلي:

• تعزيــز الطاقة الإنتاجية وتحســينها ورفع الكفاءة واســتيفاء 	
متطلبات التوســع.

• التكامــل مــع نظم )SAP( وأنظمــة المراعي الأخرى وإدخال 	
السياســات والإجراءات الرسمية.

• تغييــر العلامــة التجارية مــن بريمير للصناعــات الغذائية إلى 	
بريمير شــيف في عام 2021م.

• دمج شــرائح العملاء وتوســيع أنشطة التسويق والتوزيع 	
لتشــمل كل مناطــق المملكة بدعــم من فرق مبيعات إضافية.

• توســيع نطاق منتجات بريمير شــيف ليشــمل قطاع المبيعات 	
والتوزيــع والخدمات اللوجســتية لدى شــركة المراعي لبدء 

نمــوذج التوزيــع الجديد عبر القطاع فــي الإمارات العربية 
المتحــدة والمملكة العربية الســعودية.

شــركة بريمير شيف
تقف اســتراتيجية النمو المباشــر والنمو عن طريق الاســتحواذ التي تنتهجها شــركة 

المراعــي خلــف واحــدة من أكبر قصــص نجاحها في هذا العام: التحوّل في مســارات أعمال 
بريمير شــيف )بريمير للصناعات الغذائية ســابقًا(، والذي ســاهم بشــكل كبير في نمو 

إيــرادات المجموعة في عام 2022م.

أنشــأت شــركة الآمار الغذائية، الشــركة المشــغلة لمطاعم الخدمة 
الســريعة، شــركة بريميــر للصناعات الغذائيــة المحدودة في عام 

1999م لإنتــاج وتوزيــع منتجات اللحوم والدواجن. توســعت بوتيرة 
ســريعة لتــزود أكثر من 21 سلســلة غذائية دولية فــي جميع أنحاء 

منطقة الشــرق الأوســط بمنتجاتها. اســتثمرت المراعي في 
الشــركة في شــهر مايو 2019م، واســتحوذت على 100% من 

الشركة.  أسهم 

يُعــد الدمــج الناجح لشــركة بريمير للصناعــات الغذائية واحدًا من 
أفضــل الأمثلــة على كيفية قيام شــركة المراعــي بدمج عمليات 

الاســتحواذ ذات القيمة المضافة بسلاســة، ثم بناء أســاس للنمو 
المباشــر. لكــن عمليــة الدمج هذه لم تخلو مــن تحديات كبيرة، إذ 
اتبعــت شــركة بريميــر للصناعات الغذائية نموذج أعمــال مختلفًا 

تمامًــا وكان لديهــا العديــد من أوجه القصور على مســتوى الإدارة 
التشــغيلية والمالية والحوكمة، وكانت شــركة خاســرة عندما جرى 

عليها.  الاستحواذ 

 04 القوائم المالية الموحدة |   03 الحوكمة |   02 المراجعة الاستراتيجية |  01 لمحة عامة

41




